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Kizarolag a 6 napos program résztvevdinek.

Mi miikédik, ami bonyolult, vagy, ami egyszeri?
Ami egyszerd.

Melyik tudomany foglalkozik a mozgassal?

Fizika.

Az emberek hany szazaléka Kkiilsé er6?

10%

Az emberek hany szazaléka tehetetlen test?

90%

Amikor az iigyfél alairja a szerzodést, akkor mire vetted ra a testét?
Alairasra, mozogjon.

Milyen tulajdonsagai vannak egy tehetetlen testnek?

Nem tud donteni.
Nem tud gondolkodni.
Hazudik.

Nincs jovOképe.

Mennyi pénzt keres egy értékesito egy honapban?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Mi torténik egy tehetetlen testtel, ha nyilt kérdést teszel fel neki?

Leall. Nem gondolkodik. Rovidzarlatot kap.

Egy tehetetlen test miért nem tud donteni?



Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Miért nem miikodik a nyilt kérdés egy tehetetlen testen?

Mert nem tud gondolkodni. Donteni.

Miért hazudik egy tehetetlen test?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Egy tehetetlen testet mit tud mozgasra birni?

Egy kiilsd erd.

Ha valaki bonyolultan csinal valamit, akkor mi lesz a vége?

Nem sikeriil lezarni. Nem lesz lizlet. Keveset fog keresni.

AKki bonyolitja a dolgokat, az miért bonyolitja? Milyen elmeallapotban van?

Mert talanban van.

Ha valaki se nem, igent, se nem nemet, nem mond a targyalas soran, az miben van?
Talanban.

Mit jelent az, hogy TALAN?

Se nem igen, se nem nem. Az ligyfél dontésképtelen.

Ha valaki talanban van, akkor ki tud mozditani valaki mast, aki talanban van? Miért?
Nem. Mert 6 sem tud donteni.

AKi talanban van, az mit csinal a problémakkal?

Felhalmozza 6ket. Létrehozza.

Mivel indul a baratkozas?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Ha nem talalsz vagyat valakinél, akkor mit kell keresni nala?

Kudarcot, ami egy mult vagy.

Mi a biivos négyzet technika?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.

Irj le 6t db alternativ kérdést, amit feltehetnél egy targyalas elején!



Idén terjeszkedni szeretne vagy megmaradni?

Vezetoképzés érdekli vagy értékesitési?

2 napos szeminariumot szeretne a csapatanak, vagy 6 napos teljes képzést?
Cégkozpontban legyen a képzés vagy kihelyezett helyen?

Mit jelent az, hogy alarcok nélkiil beszéliink az iigyféllel?

Nem szinleliink.

Mit jelent az, hogy rahangoléodunk az iigyfélre?

A koz0s oldalat talaljuk meg egymésnak. Kivancsi vagyok ra, és érdekel mit mond.
Mit csinal kizardlag egy olyan értékesito, aki majdnem éhen hal?

Marketing szoveget nyomat, nem ad el.

Mi az az els6 dolog, amit az alternativ kérdések fel kell, hogy tarjanak?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevoinek hozzuk nyilvanossagra.
Mi az értékesités ot 1épése?

Vagy

Probléma

Félelem

Bemutato
Elény

Miért van az, hogy a végén kell az elonyokrol beszélni?

Mert a félelmek eltavolitdsa utan lesz csak fogékony ra, és az ajanlatot hangstlyozzuk vele.

Mi motivalja leginkabb az iigyfelet?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.

A beosztottnak legalabb meddig kéne eljutni az 5 1épésen az iigyféllel, mikor a vezet6 atveszi?
Masodik.

Kb. hany félelmet kell kezelni?

Hetet.

Kb. hany félelme tudatos ebbdl?

Egy vagy ketto.

Miért mondjuk azt, hogy félelmek, és nem kifogasok?



Mert ha kifogésa lenne, akkor nem iilne ott. A kifogas azt jelenti, hogy nem kell neki.
Mi van a félelmek mogott? Idében hol van ez?

Régebbi rossz tapasztalatok, dontések. A multban.

Miért a félelmei tartjak ott a problémajat egy embernek?

Mert kiilonben megoldana a helyzetét, ha nem félne.

Newton harmadik torvénye, amit fel lehet hasznalni az értékesitésnél is?
Hatés-ellenhatés.

Mit jelent az, hogy ,,mozdulatlanul” kezeljiik a kifogasait?

Nem vessziik at, nem rezgiink be. Nem vitatkozunk.

Mi torténik, ha vitatkozol az iigyféllel?

Nem lesz tizlet, elfaradok.

Irj le harom db problémat, amit megold a Te céged!

Cégenként valtozo.

Hogyan kezelnéd a kovetkezo félelmet: Meg kell beszélnem a gyerekeimmel? (Mit mondanal
erre?)

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Miért hibas az, ha a bemutat6 utan csinal valaki kifogaskezelést?

Mert azok eloitéletek lesznek, nem félelmek a hatas-ellenhatas miatt.

Mikor nem tudod kezelni a kifogasokat? Ha mit nem nagyitasz fel eléggé?

A problémat.

Mit Kell elérni a targyalas végére?

Hogy az tigyfél azt érezze, hogy 6 dontott, és hogy legyen egy tudatos indoka, hogy miért dontétt.
Legtobb esetben min bukik el a lezaras?

A félelmeket nem tudjak kezelni.

Mikor van vége a félelmek kezelésének?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.



Mi a kiilonbség a marketing és az értékesités kozott?

A marketing a vagyat ébreszti fel, az értékesités elad.

Miért faradsz el egy nap végére?

Vitatkozol.

A masodik 1épés mirol szol?

A vevo problémajarol, ami eldl menekiil, vagy amire megnyugvast keres.

Miért ég ki egy értékesité par év alatt, ha rosszul csinalja, mit csinal rosszul?
Vitatkozik. Tul sokat beszél. Nem figyel. Nem tudatos.

A harmadik 1épés mir6l szol1?

Félelmek kezelésérol.

Mikor lehet az arrol beszélni?

A 4. 1épésben, a félelmek eltavolitasa utan.

Mi az a harom mod, amiben gondolkodik egy ember?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Ha valakinek a figyelme a multban van, akkor miben fog gondolkodni?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztveviinek hozzuk nyilvanossagra.
Ha valakinek a figyelme a jelenben van, akkor miben fog gondolkodni?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Ha valakinek a figyelme a jovoben van, akkor miben fog gondolkodni?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Mivel lehet a vevét az azonossagokbél a hasonlosagokba hozni?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Mit jelent az, hogy arcmento?

Az arcment6 egy olyan dolog, amibe az iigyfél belekapaszkodhat, és emiatt Ggy érzi, hogy nem
eladtak neki, hanem vett.

Mit jelent a szintézis?



Rogeszme, elditélet.

Hogyan tudsz egy szandékos hibat lezarasra hasznalni?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevoinek hozzuk nyilvanossagra.
Az azonosulas milyen két részbal all?

Azt kell érezni az tigyfélnek, hogy a sajatjai kozott van, és hogy figyelnek ra. Fontosnak tartjak az
érdekeit.

A megértés mit eredményez?
Akciot.
Miért baj az, ha til konnyen adod?

Lehet, hogy még nem tartunk ott, hogy az arr6l beszéljiink, és nem fogja érezni, hogy érteket
kapott.

Mit jelent a szandék?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Mit jelent az, hogy jatszd el, hogy meghaltal?

Erezze, hogy nagyon megharcolt a vasarlasért, mert teljesen elintézett engem. Ezt kell eljatszani.
Mi a legjobb-legrosszabb az életben technika?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Hany értékesitési technikat hasznal egy kezdo?

Egyet.

Hany egyetértést kell 1étrehozni a lezarashoz atlagosan?

17

Egy nem profi értékesito atlag hany egyetértést ér el egy targyalas alatt? 3-4

Mi a gyémantkard technika?
Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevéinek hozzuk nyilvanossagra.
Az iigyfél mijét helyezed at, amikor tulajdonsagot, nézépontot, vagy kategoriat valtasz?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.



Mikor Kkell egy targyalast lezarni?
Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevoinek hozzuk nyilvanossagra.
Mit jelent az, hogy lezarni?

Sikerre vinni egy targyalast, azaltal, hogy eltavolitjuk a tudatos, és tudatalatti félelmeket, és talalunk
egy elonyt, egy tudatos vételi szandékot az tigyfélnél.

irj le egy vételi jelzést.

Vakarja az orrat. Barmilyen testi valtozas. Mosolyog. Bologat. Stb.

Mi az a kétféle lehetoség, ahova iranyulhat egy ember figyelme?

Befele fordul6 lehet, vagy kifele fordul6.

Kire figyelsz, ha az iigyfél legy6zott?

Ha legy6zott az tigyfél, akkor magadra figyelsz.

Miért az iigyfélhez kell beszélni, és nem a kifogashoz?

Mert a kifogast csak felnagyitanad vele.

Mit jelent az, hogy figyelem?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevoinek hozzuk nyilvanossagra.
Az id6 megold egy konfliktust?

Nem, csak a kommunikacio.

Mi a konfliktus kezelés alapveto feltétele?

Becsiild magadat, és ne akarj megfelelni a masiknak.

Mi az aranyszabaly?

Ne csinaljuk meg massal azt, amit nem szeretnénk, hogy veliink megcsinaljak.

Mi a konfliktuskezelés 5 1épése?

Az adat bizalmas, csak a 6 napos Lezarasi VIP képzés résztvevdinek hozzuk nyilvanossagra.
Mikor tessziik fel a masik hat (3x2) vagy kérdést (Nem az elsé ot)?

Ha az tigyfelet az 1-5-ig Iépesekkel, a gyémantkarddal és a blivos négyzettel mar lekezelted, és
elakad valamelyik 1épcsén, nem megy feljebb a masikra.

vége



A VIP képzésre 30 résztvevo johet maximum. Részletek >>>>>>>>>>>
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A VIP képzés eredményeit a JEDI képzés (Vezetdi Kommunikéacios Képzés - Hairom Nap) meg
tudja tobbszordzni. Féleg, hogy a sajat gatjaidat atléped:

Tanuld meg hasznalni az erot! >>>>



https://kaszallas.hu/vip-cegvezetesi-program-maximum-100-fo-/1847
https://kaszallas.hu/jedi-kepzes-vezeto-kommunikacios-kepzes/1830

